PRAKTISK INFORMATION

Forkunskaper

Utbildningen vindersigtill digsom haren eftergymnasial utbildning och minst
5 irs arbetslivserfarenhet. Lang praktisk erfarenhet kan kompensera avsaknad
av teoretiska meriter. Boka personligt méte for rddgivning. Du som soker ska
ha, eller vara pd vig att fa, projekt- eller verksamhetsansvar, arbeta i ett stort
eller medelstort féretag som har offentlig sektor som en del av sin kundbas.

Omfattning

12 dagar under ca 6 manader parallellt med ditt ordinarie arbete, 6x2 dgr
var fjirde vecka. Parallellt med utbildningen genomférs ett individuellt
affirsprojekt under handledning av IHM. Arbetet presenteras bdde munt-

ligt och skriftligt.

Avgift
59 900 SEK exkl moms. Litteratur ingar.

Certifikat

Efter avslutade studier och godkiint affirsprojekt erhdlls ett certifikat.

Visma OPIC AB dr Sveriges storsta
foretag inom upphandlingsomradet.
Verksamheten innefattar informa-
tionstjanster, utbildning, konsult-
tjanster och elektroniska upphan-
dlingssystem. Med lang erfarenhet,
kompetenta larare och mycket hog
kundnéjdhet har OPIC marknadens
bredaste utbud av kurser i offent-
lig upphandling for anbudsgivare.
Grundkurser, specialkurser och
seminarier, sdvil som Public Bid
Manager, ger en helhets-16sning for
dem som vill vinna ritt upphandlin-
gar och gora framgéngsrika affiirer
med offentlig sektor.

OPIC

IHM Business School erbjuder
affirsutbildningar inom marknads-
foring, ledarskap, ekonomi och
kommunikation. P4 IHM utbildas
deltagarna f6r niringslivet av
ndringslivet. Allt lirande sker under
realistiska och affirsmassiga former
och ger insikter om hur och varfor,
inte bara vad som kravs for att bli
framgéngsrik i niringslivet. Genom
att varva teori med praktik, 16sa
egna utmaningar och genomfora
simuleringar blir inldrningen
effektiv och inspirerande.
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Public Bid Manager

Sa gor du framgangsrika affirer
inom business-to-government
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Public Bid Manager

Var femte affiir i Sverige sker mot offentlig sektor, som koper varor och tjinster

for ca 500 miljarder kronor per ar. Dessa inkdp styrs av lagen om offentlig upp-

handling - en marknad inom EU som omfattar svindlande 13 000 miljarder

kronor. For att ha bista mdjliga férutsiittningar att dela pa denna enorma kaka

stills hoga krav pa kunskaper om hur man skapar framgingsrika affiirer inom

business-to-government.

Public Bid Manager ir en utbildning
utarbetad gemensamt av IHM Business
School, ndringslivets affirsskola och
Visma OPIC AB, det marknadsledande
kunskapsforetaget inom offentlig
upphandling. Till utbildningen tar du
med en affirsutmaning frin det egna
foretaget och fir djup insikt och gedigen
forstéelse for hur du gor framgéngsrika
affirer med offentlig sektor som kund.

UTBILDNINGSMAL

Public Bid Manager ger en helhetssyn
pa hur du utvecklar strategi, organisa-
tion och konkreta verktyg for fram-
gangsrika affiirer med offentlig sektor
i takt med allt storre och komplexare
upphandlingar.

Efter utbildningen ska du ha:

« djup kunskap om och forstaelse for,
hur ni arbetar strategiskt med offentlig
sektor som kund, bade i Sverige
och inom EU

- forstéelse for vilka faktorer som ska-
par en framgingsrik affirsverksamhet

- insikt i hur ni identifierar och prio-
riterar affirsmojligheter inom den
offentliga sektorn

- stor formdga att ta ansvar for och

proaktivt driva projekt for att nd
verksamhetens mél

- kunna juridiken som giller vid
offentlig upphandling

- stirkt din och foretagets siljforméga
visentligt

- fitt en tydlig struktur och logisk
metodik for anbudsforfarandet.

AFFARSMANNASKAP

En affirsmissig helhetssyn ar en viktig
grund och plattform for att bygga
organisationen vidare. Vi sitter affiren
i fokus utifrdn visioner, kundens per-
spektiv och ett I6nsamhetsperspektiv.
Du fir ett helhetsperspektiv pd en
framgédngsrik affiirsverksamhet utifran
marknadsféring, ekonomi, organisa-
tion och ledarskap.

OFFENTLIG SEKTOR SOM KUND

Att arbeta med business-to-government
stiller krav pd organisationen. I denna
modul gir vi igenom processen och
vad som krivs i arbetssittet for offent-
lig upphandling. Vilka organisatoriska
forutsittningar maste vara pa plats,
vem dr kunden och vilka andra intres-
senter finns runt affirsmojligheten?

PROJEKTLEDNING

Hir tar vi ett helhetsgrepp pé ledning,
planering och styrning av projekt som
arbetsmetod for att nd verksamhetens
mal. Du far kunskap om béde teorier
och metoder for att styra projekt samt
insikter om bdde gruppdynamik och
ledarskap i projekt.

PROAKTIV FORSALJNING

Under denna modul fir du utveckla
dina firdigheter i forsiljning business-
to-government. Vi anvinder konkreta
exempel och metoder for att skapa
de ritta forutsittningarna for en
framgéngsrik och proaktiv personlig
forsiljning.

JURIDISKA FORUTSATTNINGAR
OCH RISKANALYS

Under detta block fokuserar vi pa de
lagar och det regelverk som omfattar
offentlig upphandling samt andra
regler som péverkar affiren. Vi belyser
ocksé de eventuella risker som kan
finnas och verktygen for att bedéma
risker.

ANBUDSMETODIK

Att svara pd och skriva bra anbud for
att vinna affirer 4r ett arbete som
kriver planering och struktur. Hur ser
ett vinnaranbud ut och pd vilket sitt
kan man paketera sitt erbjudande?
Hur kan man effektivisera anbuds-
arbetet — fler anbud p& mindre tid?

AFFARSPROJEKT

Affarsprojektet dr ett individuellt arbete
som ska behandla en affir i det egna
foretaget, en affir med en kund fran
offentlig sektor. Du tar alltsd med dig
en affirsutmaning in i utbildningen.
Genom arbetet tillimpar du nyvunna
kunskaper pa ett konkret fall.
Affirsprojektet resulterar i en hand-
lingsplan som direkt ska omséttas i
foretagets verksamhet. Arbetet 16per
parallellt med ordinarie undervisning.

VILL DU VETA MER?

Kom och fd ett smakprov pd nigon av
vira seminarier eller ring och prata
med oss!

Fredrik Blomqvist

tel. 013-47 47 584
fredrik.blomqvist@opic.com
WWWw.opic.com

www.ihm.se



